
ACCORDS DE PERMIS DE CONSTRUIRE

Profil de la clientèle :
Personnes ayant obtenu une autorisation de construire, de surélever, d'agrandir des pavillons ou de
construire un immeuble. Première banque de données sur tous les accords de permis de construire
concernant un logement de plus de vingt mètres carrés habitables. Fichier nominatif, référencé en
téléphone entre 30 et 80% selon les départements.

Source :
Administration

Potentiel :
2.744.616 adresses plus enrichissement de 16.000 adresses par mois

Prix de location :
220 € HT le mille sans sélection et 250 € HT le mille avec sélection autre que département

Frais fixes :
160 € HT

Sélection :
Géo, année, mois, nature de la zone et des travaux, surface habitable etc.

Frais de sélection :
Néant

Location minimale :
5.000 adresses

Délai de livraison :
5 jours ouvrables

Support :
email

Numéro CNIL :
oui

Réserve :
Soumettre specimen de message
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ANNEES LASER (LES)

Profil de la clientèle :
Acheteurs par correspondance et Abonnés à la revue LES ANNEES LASER qui traite de toute l'actualité du
DVD, du Home cinéma et de la Haute définition. Population très aisée : cadres, ingénieurs, professions
libérales, possesseurs de lecteur de DVD et d'un environnement Hi-fi - Vidéo, TV (câble, satellite, TNT....)
internet (DSL-VOD) et jeux vidéo, important. Coeur de cible 20/45 ans. Hommes 90%, urbains 80% villes >
100.000 habitant.

Source :
Abonnements, VPC.

Potentiel :
150.000 adresses dont 50.000 adresses email

Prix de location :
225 € HT le mille postal et 381 € HT le mille email

Frais fixes :
230 € HT

Sélection :
Géographique, civilité.

Frais de sélection :
Néant

Location minimale :
5.000 adresses

Délai de livraison :
8 jours ouvrables

Support :
email

Numéro CNIL :
246 216

Réserve :
Soumettre specimen de message
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ANYRESA 

Profil de la clientèle :
Mensuellement un million de visiteurs uniques se rendent  sur  le site pour découvrir plus de 100 000 offres
de location- 65 % de Femmes et 35 % des Hommes, avec un cœur de cible de 25-45 ans - 54% des
membres ont des enfants- 53% sont locataires et 47% sont propriétaires de leur bien immobilier- 90%  des
membres sont des acheteurs en ligne. Les centres d’intérêts les plus représentés sont : Le voyage (17%),
la déco et le design (11%), la beauté et la mode (12%), la famille et les enfants (8%), les sports et les loisirs
(7%), le bricolage et le jardinage (8%), le High-tech (7%).Tranches d'âge : -18 ans : 2% -18/25 ans : 15% -
26/35 ans : 25% - 36/ 45 ans : 25% - + de 46 ans : 32%

Source :
Echange de Kit Mailing sur bases annonceurs ciblant exclusivement les Femmes, Sweepstake, 

Potentiel :
190.000 adresses postales normalisées et 175.000 email opt’in & partenaires de moins de 6 mois.

Prix de location :
200 € HT le mille pour les adresses postales, 104 à 130 € le mille HT e-mail, en fonction du volume 

Frais fixes :
230 € HT

Sélection :
8 critères : Civilité / Age / Géo localisé / F.A.I / Catégorie socioprofessionnelle / Nombre d’enfants / Statut
résidentiel / Centres d’intérêt.

Frais de sélection :
Néant

Location minimale :
10.000 adresses

Délai de livraison :
5 jours ouvrables

Support :
email

Numéro CNIL :
OUI

Réserve :
Soumettre specimen de message

Page 3/73



ATELIERS DE LA TAPISSERIE FRANCAISE

Profil de la clientèle :
Acheteurs de tapisseries d'art. Clientèle à haut pouvoir d'achat. 80% sont propriétaires de leur maison.
Moyenne d'âge  30/55 ans. Montant moyen d'achat 850 €. Très bon comportement VPC.

Source :
Annonces presse, Internet, magasins Paris

Potentiel :
83.754 adresses postales et 10.000 adresses email

Prix de location :
200 € HT le mille adresses postales et 230 € HT le mille adresses email

Frais fixes :
230 € HT

Sélection :
Géographique

Frais de sélection :
Néant

Location minimale :
5.000 adresses

Délai de livraison :
8 jours ouvrables

Support :
email 

Numéro CNIL :
316.737

Réserve :
Soumettre specimen de message
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BAKKER PLANTIFLOR

Profil de la clientèle :
Acheteurs par correspondance de plantes, bulbes, graines et articles de jardin. Clientèle rurale intéressée
par l'équipement de sa maison. Age : 45 ans et plus avec un bon comportement VPC. 60% femmes et 40%
hommes.

Source :
Mailing, Asiles colis, annonces presse

Potentiel :
520.000 clients 0/6 mois et 280.000 7/12 mois

Prix de location :
180 € HT le mille 0/12 mois et 130 € HT le mille 13/24 mois

Frais fixes :
300 € HT

Sélection :
Géographique, civilité, récence, fréquence et montant d'achat

Frais de sélection :
+10% pour sélection sur MMC et géographique, et 50 € HT le mille pour téléphone

Location minimale :
10.000 adresses

Délai de livraison :
8 jours ouvrables

Support :
Email ou Cd rom

Numéro CNIL :
272.921

Réserve :
Soumettre specimen de message
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BBC VIDEO ENGLISH

Profil de la clientèle :
Vente par correspondance de méthodes, pour adultes, d'auto-apprentissage de la langue anglaise. La
clientèle dispose de revenus élevés. Elle est sensible aux produits culturels en général, aux voyages, à la
finance et aux oeuvres caritatives. Coeur de cible 45 ans, 53% femmes, 47% hommes. 

Source :
Mailing

Potentiel :
119.550 adresses renseignées téléphone

Prix de location :
200 € HT le mille

Frais fixes :
230 € HT

Sélection :
Géographique, civilité, âge par tranche de 10 ans, téléphone

Frais de sélection :
Néant

Location minimale :
10.000 adresses

Délai de livraison :
8 jours ouvrables

Support :
email

Numéro CNIL :
oui

Réserve :
Soumettre specimen de message
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BEXLEY

Profil de la clientèle :
Bexley, Chausseur de Luxe pour Hommes, compte une clientèle nombreuse et extêmement fidèle. Elle est
composée en grande majorité d'hommes, amateurs de belles choses et garants du bon goût mais
également sensibles aux bonnes affaires. Cette clientèle est plutôt urbaine, habite les beaux quartiers et
est issue d'un milieu social très élevé. Age moyen 35/45 ans, CSP +, Panier moyen 150 €, achats en
magasins 75% et VPC 25%. Clientèle citadine à 65%.

Source :
VPC, magasins

Potentiel :
71.033 clients 0/12 mois, 27.670 13/18 mois et 20.772 19/ 24 mois

Prix de location :
200 € HT le mille

Frais fixes :
230 € HT

Sélection :
Géographique, civilité, récence

Frais de sélection :
Néant

Location minimale :
5.000 adresses

Délai de livraison :
3 jours ouvrables

Support :
email

Numéro CNIL :
171.213

Réserve :
Soumettre specimen de message
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BIO ENERGIES EUROPE

Profil de la clientèle :
Vente par correspondance de produits naturels pour la santé. Clientèle âgées de plus 50 ans. Très bon
comportement VPC.
Moyenne de commande 70 €. Hommes 40%, Femmes 60%.

Source :
Annonces presse, mailing

Potentiel :
28.000 actifs 0/6 mois, 24.000 7/12 mois et 50.000 13/24 mois

Prix de location :
185 € HT le mille

Frais fixes :
230 € HT

Sélection :
Géographique, civilité, récence

Frais de sélection :
Néant

Location minimale :
5.000 adresses

Délai de livraison :
8 jours ouvrables

Support :
email 

Numéro CNIL :
347.044

Réserve :
Soumettre specimen de message
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BLEU BONHEUR

Profil de la clientèle :
Vente par correspondance de confection féminine, mais aussi masculine, de chaussures, bonneterie et
corsetterie. Clientèle féminine à 98%, âgée de 50 ans et plus,  faisant preuve d'un excellent comportement
VPC et très bons donateurs.

Source :
Mailing, presse, asiles colis

Potentiel :
450.000 aresses 0/6 mois, 325.000 7/12 mois, 275.000 13/24 mois

Prix de location :
165 € HT le mille

Frais fixes :
305 € HT pour moins de 50.000 adresses

Sélection :
Géographique, récence, âge, prénom, fréquence et montant d'achat, téléphone, e mail, canal commande et
mode de paiement

Frais de sélection :
15% pour 3 critères et 10% à partir du 4ème critère

Location minimale :
5.000 adresses

Délai de livraison :
8 jours ouvrables

Support :
email

Numéro CNIL :
273.196

Réserve :
Soumettre specimen de message
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BOUTIQUE DES JAMBES

Profil de la clientèle :
Acheteurs par correspondance de chaussettes sans élastique, collants, bas,
chaussures et articles pour jambes sensibles. Clientèle âgée de 50 ans et plus, sensible aux produits
destinés au 3ème âge,
soucieuse de sa santé. Elle est attachée aux produits de qualité, de marque française.

Source :
Mailing, annonces presse Senior, bus mailing, asiles colis

Potentiel :
19.692 adresses 0/12 mois et 12.553 13/24 mois

Prix de location :
210 € HT le mille

Frais fixes :
180 € HT

Sélection :
10 € HT le mille par critère au delà de 3 critères

Frais de sélection :
Néant

Location minimale :
5.000 adresses

Délai de livraison :
7 jours

Support :
email

Numéro CNIL :
1261503

Réserve :
Soumettre specimen de message
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BROCELIANDE

Profil de la clientèle :
Acheteurs par correspondance d'éditions généalogiques. Passionnés de généalogie qui consacrent
beaucoup de leur temps à cette activité. Clientèle cultivée, érudite, sensible à la tradition et au savoir faire
classique, soucieuse de valoriser son image intellectuelle et sociale. Age moyen : 40 ans, 60% Hommes.

Source :
Mailing

Potentiel :
30.728 hommes et 21.120 femmes

Prix de location :
200 € HT le mille

Frais fixes :
230 € HT

Sélection :
Géographique, civilité.

Frais de sélection :
Néant

Location minimale :
5.000 adresses

Délai de livraison :
8 jours ouvrables

Support :
email

Numéro CNIL :
321.114

Réserve :
Soumettre specimen de message
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BRÛLERIE DU HAVRE - CHARLES DANICAN

Profil de la clientèle :
Acheteurs par correspondance recrutés par mailing et asiles colis. 
Acheteurs uniquement, pas de prospects.
Très bon comportement Vadistes.
Une partie des actifs reçoit son café sour la forme d'un abonnement. Age moyen 62 ans, 51% Hommes et
49% Femmes. 
Panier moyen 73 €.

Source :
Mailing, asiles colis

Potentiel :
15.160 0/6 mois - 14.698 7/12 mois - 12.822 13/18 mois et 9.848 19/24 mois

Prix de location :
190 € HT le mille

Frais fixes :
150 € HT

Sélection :
Géographique, civilité, récence

Frais de sélection :
Néant

Location minimale :
5.000 adresses

Délai de livraison :
3 jours ouvrables

Support :
Email

Numéro CNIL :
Oui

Réserve :
Soumettre specimen de message
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CHALLENGES

Profil de la clientèle :
Magazine mensuel économique et financier. Majorité d'hommes (85%) 22% de 30/45 ans, 38% 35/49 ans
et 22%  25/34 ans. Cadres supérieurs 38%, petits patrons 6% et 24% professions libérales.

Source :
Abonnements

Potentiel :
104.467 abonnés  - 90.000 emails sociétés Uniquement

Prix de location :
230 € HT le mille pour les abonnés et 210 € HT pour les désabonnés

Frais fixes :
230 € HT

Sélection :
Géographique, civilité, fidélité, particuliers ou professionnels

Frais de sélection :
20 € HT le mille par critère de sélection hors la civilité

Location minimale :
5.000 adresses

Délai de livraison :
5 jours ouvrables

Support :
email 

Numéro CNIL :
Oui

Réserve :
Soumettre spécimen de message 
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CHASSONS.COM

Profil de la clientèle :
Chassons.com est le site des amoureux de la chasse qui propose le seul magazine gratuit en ligne mais
aussi toutes les informations et services destinés aux chasseurs, notamment : s'armer, s'équiper, art et
culture, chiens de chasse, boutiques en ligne, etc.
Particuliers de catégorie socioprofessionnelle élevée, passionnés de chasse.

Source :
Emailing et site web www.chassons.com

Potentiel :
22.000 adresses email 

Prix de location :
200 € HT le mille

Frais fixes :
230 € HT

Sélection :
Aléatoire

Frais de sélection :
Néant

Location minimale :
5.000 adresses

Délai de livraison :
5 jours ouvrables

Support :
email

Numéro CNIL :
oui

Réserve :
Soumettre specimen de message
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CHATEAU CAILLEY

Profil de la clientèle :
Depuis 1812, les générations successives de la famille Cailley ont transmis, sans faillir, leur savoir-faire et
l'amour de leur terroir.
Les propriétaires du Château Cailley, investissent depuis de nombreuses années  toute leur passion et
tous leurs efforts dans la réussite de leurs vins. Acheteurs par correspondance de vins, très fidèles au
Domaine, qui apprécient les produits du terroir et qui sont sensibles aux techniques de marketing direct. La
clientèle est composée d'une majorité d'hommes âgés, en moyenne, de 40/55 ans.
 

Source :
Mailing, emailing et site web www.chateauxcailley.com

Potentiel :
9.000 clients

Prix de location :
200 € HT le mille

Frais fixes :
180 € HT

Sélection :
Géographique, civilité, récence

Frais de sélection :
Néant

Location minimale :
5.000 adresses

Délai de livraison :
5 jours ouvrables

Support :
email

Numéro CNIL :
oui

Réserve :
Soumettre specimen de message
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CHATEAU DE CORBIAC

Profil de la clientèle :
Acheteurs, à la propriété, de vins à emporter qui sont ensuite relancés par mailing pour commander, par
correspondance, les nouveaux crûs. Ils sont, pour la majorité, des hommes de 50 ans et plus, sensibles
aux techniques de marketing direct et qui apprécient les produits de qualité. La clientèle reste très fidèle au
Domaine.

Source :
Mailing

Potentiel :
10.900 clients

Prix de location :
200 € HT le mille

Frais fixes :
150 € HT

Sélection :
Géographique, civilité.

Frais de sélection :
Néant

Location minimale :
5.000 adresses

Délai de livraison :
8 jours ouvrables

Support :
Email

Numéro CNIL :
oui

Réserve :
Soumettre specimen de message
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CLUB FRANCAIS DU VIN

Profil de la clientèle :
Vente par correspondance par adhésion au Club de vins hauts de gamme. Clientèle masculine à 80%. Age
moyen + de 50 ans. Répartition géographique : 30% Ile de France et grandes villes. CSP : B+. 90% des
commandes sont passées par courrier et 10% par téléphone. Excellent comportement VPC et presse.

Source :
Annonces presse, mailing, asiles colis

Potentiel :
48.817 adhérents avec obligation d'achat et 50.000 acheteurs

Prix de location :
230 € HT le mille

Frais fixes :
230 € HT

Sélection :
Géographique, civilité, récence

Frais de sélection :
Néant

Location minimale :
10.000 adresses

Délai de livraison :
5 jours ouvrables

Support :
email

Numéro CNIL :
275 500

Réserve :
Soumettre specimen de message
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COLLECTIONS DE FRANCE & D'AILLEURS

Profil de la clientèle :
Vente par correspondance aux particuliers de produits culturels et collectibles sous forme de one-shot,
catalogues et abonnements : beaux livres, objets d'art et reproductions de musées, pièces et timbres de
collections, soldats de plomb.Hommes 65%, Femmes 35%, âgés de 45 à 65 ans, intéressés par la Culture
et l'Histoire. Très bon comportement VPC.

Source :
Annonces presse, mailing, asiles colis

Potentiel :
56.532 clients 0/12mois et 121.468 inactifs qualifiés

Prix de location :
215 € HT le mille actifs et 145 € HT le mille inactifs

Frais fixes :
230 € HT

Sélection :
Géographique, civilité, récence

Frais de sélection :
Néant

Location minimale :
5.000 adresses

Délai de livraison :
5 jours ouvrables

Support :
Cd Rom

Numéro CNIL :
239.849

Réserve :
Soumettre specimen de message
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COMPTOIR D'IMAGES

Profil de la clientèle :
Acheteurs par correspondance de livres, cartes, photos, etc. Clientèle âgée de 30 à 65 ans, intéressée par
les voyages, la nature, les randonnées, les livres et la culture en général. Cible : 70% Femmes

Source :
Mailing, salon et emailing

Potentiel :
7.100 adresses 0/12 mois

Prix de location :
200 € HT le mille

Frais fixes :
230 € HT

Sélection :
Géographique, civilité, récence

Frais de sélection :
Néant

Location minimale :
5.000 adresses

Délai de livraison :
8 jours ouvrables

Support :
Email

Numéro CNIL :
OUI

Réserve :
Soumettre specimen de message
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CONCORDE VPC

Profil de la clientèle :
Vente à distance de produits X, Concorde VPC propose plus de 10.000 articles : vidéos, revues, gadgets,
lingerie, cuirs, aphrodisiaques, etc. à des milliers de clients qui lui font confiance depuis plus de 30 ans. 
La clientèle  âgée de 35 ans et plus,  masculine à 80% et de CSP+.

Source :
Annonces presse

Potentiel :
106.000 clients 0/6 mois, 111.000 7/12 mois 

Prix de location :
250 € HT le mille

Frais fixes :
230 € HT

Sélection :
Géographique, civilité, récence

Frais de sélection :
Néant

Location minimale :
5.000 adresses

Délai de livraison :
8 jours ouvrables

Support :
email 

Numéro CNIL :
88476

Réserve :
Soumettre specimen de message
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CONFORTABLE

Profil de la clientèle :
Acheteurs par correspondance d'articles de confort et bien-être pour la personne et la maison. Une large
gamme de vêtements féminins complète l'assortiment proposé. Clientèle exigeante quant à son bien-être, à
la qualité et l'originalité du produit. Très fidélisée à la marque par des achats fréquents. 
Femmes à 75% âgées de 60 ans et plus. Panier moyen 70 €.

Source :
Mailing, asiles colis, annonces presse

Potentiel :
79.900 clients 0/6 mois 54.200 clients 7/12 mois et 81.600 13/24 mois

Prix de location :
255 € HT le mille

Frais fixes :
230 € HT

Sélection :
Géographique, récence, civilité,  fréquence et montant d'achat

Frais de sélection :
Néant

Location minimale :
10.000 adresses

Délai de livraison :
8 jours ouvrables

Support :
Email

Numéro CNIL :
793.304

Réserve :
Soumettre specimen de message
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CONNAISSANCE DE LA MEUSE

Profil de la clientèle :
Spectateurs d'évocations historiques de la bataille de Verdun : Son et Lumière, manifestations culturelles
(expositions, cycles de conférences...) Foyers avec enfants (56 %)  et de seniors (44 %). Personnes
intéressées par la   reconstitution de faits historiques et de grands spectacles en plein air.csp moyenne +.
Le fichier est retravaillé régulièrement pour les actions de CDM, plus de 10 % sont fidèles et reviennent aux
spectacles.
www.connaissancedelameuse.com 

Source :
Mailing, presse, encarts presse, newsletter, site internete, affichage, tracts

Potentiel :
32.600 adresses postales et 14.600 téléphone

Prix de location :
230 € HT le mille / postal - 380 € HT le mille / téléphone - couplage 530 € HT le mille

Frais fixes :
185 € HT

Sélection :
Géographique, civilité

Frais de sélection :
10 € HT le mille pour la géopgraphie

Location minimale :
5.000 adresses

Délai de livraison :
8 jours ouvrables

Support :
Email

Numéro CNIL :
1059 608

Réserve :
Soumettre specimen de message
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CONNAISSANCE DES ARTS

Profil de la clientèle :
A travers des découvertes patrimoniales, la restauration de musées ou de cathédrales, Connaissance des
arts raconte l'histoire de l'art, sous toutes ses formes. On retrouve, dans chaque numéro, des expositions
uniques, les sites archéologiques les plus mythiques, et les musées d'art contemporain du monde entier.
Dans Connaissance des arts, les plus belles peintures s'exposent et les plus grands artistes se dévoilent !
Un lectorat mixte, autant de femmes que d'hommes dont les adresses ont été recrutées par mailing,
emailing et annonces presse. Ils ont plus de 50 ans à 60% et sont des particuliers passionnés d'art.

Source :
Mailing, annonce presse auto promotion

Potentiel :
27.400 abonnés actifs, 35.000 désabonnés de moins de 3 ans, 

Prix de location :
230 euros le mille Abonnés et Désabonnés

Frais fixes :
250 € HT

Sélection :
Civilité, géographique, récence

Frais de sélection :
Néant

Location minimale :
5.000 adresses

Délai de livraison :
6 jours ouvrables

Support :
Email

Numéro CNIL :
Oui

Réserve :
Soumettre spécimen de message
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ECHOS (LES)

Profil de la clientèle :
Les clients Les Echos sont des particuliers à qui l'on s'adresse sur leur lieu de travail, cadres dirigeants à
hauts revenus à fort potentiel de consommation , notamment dans les univers du voyage, livres, High Tech.
Avec 80% d'hommes et 20% de femmes, un tiers des abonnés a entre 35 et 49 ans, près de la moitié entre
50 et 64 ans.
Un équilibre parfait entre Paris et province.
Des revenus moyens estimés à 80 K€ par an, 40% des abonnés se situant au-dessus.
Un intérêt marqué pour l'économie, la finance et la vie des entreprises. 2 abonnés sur 3 possèdent un
portefeuille boursier.
Compte tenu du profil des abonnés (CSP++, 50 ans +), on retrouve des centres d'intérêt habituels :
voyages, livres, histoire, arts (passion plus ouverte que la musique classique), gastronomie. Les
thématiques «life style» (décoration, design, mode) sont très prisées malgré une clientèle majoritairement
masculine. 

Source :
Mailing, emailing, annonces presse

Potentiel :
120.000 actifs et 380.000 inactifs

Prix de location :
280 € le mille Actifs et 250 € le mille Inactifs

Frais fixes :
250 € HT

Sélection :
Géographique, récence, civilité, fonction, secteur d'activité, tranche d'effectif.

Frais de sélection :
Néant

Location minimale :
4.000 adresses

Délai de livraison :
8 jours ouvrables

Support :
email

Numéro CNIL :
oui
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Réserve :
Soumettre spécimen de message
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ECOTRAP

Profil de la clientèle :
Vente par correspondance d'appareils "tue mouches". 8 années de recherches auront été nécessaires aux
chercheurs d'Afrique australe pour lutter contre le fléau que représentaient les différentes variétés de
mouches. Les résultats ont dépassé les espérances avec surtout un produit 100% écologique, sans saleté
et aussi économique. 
Clientèle âgée de 40 ans et plus avec 50% de femmes.

Source :
Mailing, annonces presse

Potentiel :
15.000 adresses

Prix de location :
180 € HT le mille

Frais fixes :
230 € HT

Sélection :
Géographique, civilité.

Frais de sélection :
Néant

Location minimale :
5.000 adresses

Délai de livraison :
5 jours ouvrables

Support :
email

Numéro CNIL :
oui

Réserve :
Soumettre spécimen de message
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EDITIONS CRISTAL

Profil de la clientèle :
Les Editions Cristal proposent des livres qui traitent de Radiesthésie, développement personnel,
magnétisme, télépathie, rêves, voyance, cartes et magie, mais également des produits ésotériques :
aimants, pendules, Cd de musique subliminale, bijoux, etc. La clientèle est mixte avec un âge moyen de 50
ans. Elle fait preuve d'un excellent comportement VPC et réagit très bien face aux demandes des œuvres
caritatives. CSP moyenne, panier moyen 70 €

Source :
Mailing

Potentiel :
18.000 adresses valides

Prix de location :
170 € HT le mille

Frais fixes :
160 € HT

Sélection :
Géographique, civilité, récence

Frais de sélection :
Néant

Location minimale :
5.000 adresses

Délai de livraison :
5 jours ouvrables

Support :
email

Numéro CNIL :
oui

Réserve :
Soumettre specimen de message
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EDITIONS DUALPHA

Profil de la clientèle :
Vente par correspondance de livres historiques, philosophiques, loisirs (cinéma, sport, etc) et régionalistes.
Clientèle essentiellement masculine âgées de 40 à 60 ans et aux revenus élevés. Ce fichier est très
régulièrement remis à jour par l'envoi de 12 mailings par an sur la totalité des adresses.
Les clients sont lecteurs et souvent abonnés aux principaux magazines d'actualité politique, historique,
économique, financière, gastronomique. Ils sont recrutés par mailing.

Source :
Annonces presse, mailing

Potentiel :
61.742 clients 0/12 mois - 15.567 clients 13/18 mois - 44.654 19/24 mois - 5.103 étrangers - 17.823 

Prix de location :
200 € HT le mille 

Frais fixes :
230 € HT

Sélection :
Géographique, civilité, récence

Frais de sélection :
Néant

Location minimale :
5.000 adresses

Délai de livraison :
5 jours ouvrables

Support :
email

Numéro CNIL :
466.230

Réserve :
Soumettre specimen de message
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EDITIONS MODERNE MEDIA

Profil de la clientèle :
Vente par correspondance d'éditions destinées aux enseignants et aux documentalistes des lycées et
collèges, aux bibliothécaires et aux conseillers culturels français à l'étranger.
Fichier réactualisé à chaque rentrée scolaire

Source :
Mailing, sources officielles

Potentiel :
500.000 adresses nominatives

Prix de location :
De 120 € à 460 € HT le mille selon quantité

Frais fixes :
230 € HT

Sélection :
Géographique, récence, discipline enseignée, type d'institution, etc.

Frais de sélection :
Nous consulter

Location minimale :
5.000 adresses

Délai de livraison :
8 jours ouvrables

Support :
email 

Numéro CNIL :
521.659

Réserve :
Soumettre specimen de message
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EDITIONS PRAXIS - Ex Publications Agora

Profil de la clientèle :
Les Editions PRAXIS  éditent deux ouvrages B to C centrés sur l'informatique. Le Conseiller Windows
s'adressant aux personnes ayant déjà un certain bagage informatique, et PC pour Seniors destinés aux
plus néophytes. L'âge moyen du lecteur du Conseiller Windows est de 60 ans, celui de PC pour Seniors 69
ans. Le recrutement est effectué via VPC.
Fichier à 80% masculin : Hommes : 20.000, Femmes : 5.000
Abonnés en région parisienne: 4000 - Abonnés hors région parisienne : 21.000

Source :
Abonnements

Potentiel :
28.619 Abonnés 0/12 mois et 16.586 13/24 mois 

Prix de location :
230 € HT le mille / abonnés et 195 € HT le mille / désabonnés

Frais fixes :
230 € HT

Sélection :
Géographique, civilité, récence

Frais de sélection :
Néant

Location minimale :
5.000 adresses

Délai de livraison :
5 jours ouvrables

Support :
Email 

Numéro CNIL :
Oui

Réserve :
Soumettre specimen de message
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ESO SOFT

Profil de la clientèle :
Acheteurs par correspondance de produits ésotériques qui se préoccupent de leur bien-être, leur avenir
familial, social et professionnel et font preuve d’une très grande fidélité, allant de 10 à 15 ans pour certains.
Le fichier est composé de 85% de femmes âgées de 50 an et plus, de catégorie socioprofessionnelle
moyenne avec un panier moyen de 40 €.

Source :
Mailing uniquement

Potentiel :
24.236 adresses 0/18 mois

Prix de location :
160 € HT le mille

Frais fixes :
130 € HT 

Sélection :
Géographique, civilité, récence

Frais de sélection :
Néant

Location minimale :
5.000 adresses

Délai de livraison :
5 jours ouvrables

Support :
email 

Numéro CNIL :
Oui

Réserve :
Soumettre specimen de message
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EUROSTAR - SYSTEMATIQUES JEUX

Profil de la clientèle :
Acheteurs par correspondance de méthodes de jeux et gain d'argent. Les clients sont sensibles à des
offres promotionnelles (méthodes de jeux et gain d'argent, loteries, concours, abonnement revue de jeux,
etc.) et ont été recrutés, uniquement, par location de fichiers.Clientèle mixte, âge moyen + 45 ans.

Source :
Location de fichiers

Potentiel :
7.077 Hommes et 5.734 Femmes

Prix de location :
190 € HT le mille

Frais fixes :
230 € HT

Sélection :
Géographique, civilité, récence

Frais de sélection :
Néant

Location minimale :
5.000 adresses

Délai de livraison :
5 jours ouvrables

Support :
email

Numéro CNIL :
1231844

Réserve :
Soumettre specimen de message
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EXTRAFILM.FR

Profil de la clientèle :
Acheteurs à distance de développements et matériel photographiques. Clientèle âgée de 25/40 ans
habitant majoritairement en milieu rural. Foyers avec enfants mais aussi des seniors.

Source :
Mailing, presse, asiles colis

Potentiel :
500.000 adresses dont 310.000 0/12 mois

Prix de location :
160 € HT le mille

Frais fixes :
230 € HT

Sélection :
Géographique, civilité, âge, numérique, jeunes mamans, enfants avec âge, développement numérique

Frais de sélection :
Le mille : 30 € HT 1er critère - 20 € HT 2ème et 10 € HT critères suivants

Location minimale :
5.000 adresses

Délai de livraison :
5 jours ouvrables

Support :
email 

Numéro CNIL :
188469

Réserve :
Soumettre specimen de message
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FAMILLE MARY

Profil de la clientèle :
Acheteurs par correspondance de miels, gelée royale, pollen, cosmétiques et compléments alimentaires
naturels dérivés. Clientèle exigeante quant à la qualité du produit et soucieuse de son bien-être. Très bon
comportement VPC. Femmes à 70% âgées de 50 ans et plus.

Source :
Mailing, presse

Potentiel :
54.280 actifs 0/6 mois, 46.710 7/12 mois et 44.295 13/24 mois

Prix de location :
191 € HT le mille

Frais fixes :
152 € HT

Sélection :
Géographique, civilité, récence, âge

Frais de sélection :
77 € HT

Location minimale :
5.000 adresses

Délai de livraison :
8 jours ouvrables

Support :
email 

Numéro CNIL :
oui

Réserve :
Soumettre specimen de message
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FEMME MODERNE (LA)

Profil de la clientèle :
Acheteurs par correspondance d'articles originaux, de nouveautés et d'objets pratiques pour la personne et
la maison, de produits pour le bureau, la voiture, les loisirs, la décoration, le jardin. Une gamme de
vêtements complète l'assortiment proposé. Clientèle très fidèle à la marque, exigeante quant à la qualité et
à la nouveauté du produit.. Majorité de plus de 50 ans, 65% Femmes et 35% Hommes. Panier moyen: 100
Euros

Source :
Mailing, location de fichiers VPC et asiles colis

Potentiel :
57.000 clients 0/6 mois, 43.000 0/12 mois et  81.400 13/24 MOIS

Prix de location :
255 € HT le mille

Frais fixes :
230 € HT

Sélection :
Géographique, récence, civilité,  fréquence et montant d'achat

Frais de sélection :
Néant

Location minimale :
10.000 adresses

Délai de livraison :
5 jours ouvrables

Support :
email 

Numéro CNIL :
793.304

Réserve :
Soumettre specimen de message
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HOMME MODERNE (L')

Profil de la clientèle :
Acheteurs par correspondance d'articles originaux, de nouveautés et d'objets pratiques pour la personne et
la maison, de produits pour le bureau, la voiture, les loisirs, la décoration, le jardin.Une gamme de
vêtements masculins complète l'assortiment proposé. Clientèle très fidèle à la marque, exigeante quant à la
qualité et à la nouveauté du produit.  Age : 50 ans et plus. 70% Hommes. Panier moyen 100 €.

Source :
Mailing, annonces presse, asiles colis

Potentiel :
235.900 clients 0/6 mois, 214.500 7/12 mois et 237.400 13/24 mois

Prix de location :
255 € HT le mille

Frais fixes :
230 € HT

Sélection :
Géographique, civilité, récence, montant et fréquence d'achat

Frais de sélection :
Néant

Location minimale :
10.000 adresses

Délai de livraison :
8 jours ouvrables

Support :
email 

Numéro CNIL :
793.304

Réserve :
Soumettre specimen de message
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IDEAL CAV

Profil de la clientèle :
Vente d'armoires à vin et de climatiseurs pour cave dont le prix varie de 800 à 4.000 € Clientèle
essentiellement masculine à haut pouvoir d'achat, amatrice de très bons vins et de gastronomie.

Source :
Annonces presse, mailing

Potentiel :
22.000 acheteurs

Prix de location :
200 € HT le mille

Frais fixes :
230 € HT

Sélection :
Géographique

Frais de sélection :
Néant

Location minimale :
5.000 adresses

Délai de livraison :
8 jours ouvrables

Support :
email

Numéro CNIL :
oui

Réserve :
Soumettre specimen de message
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INITIATION (L')

Profil de la clientèle :
Un magazine spécialisé en santé naturelle et développement personnel. Des catalogues VPC de livres
spécialisés. Clientèle majoritairement féminine pour la Santé et mixte pour le développement personnel.

Source :
Abonnements et mailing

Potentiel :
36.000 adresses 0/12 mois

Prix de location :
200 € HT le mille

Frais fixes :
Néant

Sélection :
Géographique, civilité, récence

Frais de sélection :
Néant

Location minimale :
5.000 adresses

Délai de livraison :
5 jours ouvrables

Support :
email

Numéro CNIL :
oui

Réserve :
Soumettre specimen de message
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INVESTIR

Profil de la clientèle :
Investir propose, aux investisseurs en bourse, de multiples articles et conseils boursiers. L’évolution des
cours est activement suivie et commentée, qu'il s’agisse de valeurs (actions, obligations, sicav, fcp,
warrants, trackers, certificats) ou d’indices boursiers (CAC 40, NASDAS, Nikei). 
 Investir, en plus de ses conseils d’investissement, propose de nombreuses analyses techniques. Ils ont
plus de 50 ans à 95%, les 3/4 vivent en province, tous possèdent des actions, la moitié des Sicav
- Ils sont très intéressés par la bourse et la macro-économie, très connectés malgré leur âge (à plus de
80%).

Source :
Mailing, emailing, annonces presse

Potentiel :
46 000 abonnés et 70 000 lecteurs de moins de 3 ans

Prix de location :
230 € le mille Abonnés et Désabonnés 

Frais fixes :
250 € HT

Sélection :
Géographique, récence, civilité.

Frais de sélection :
Néant

Location minimale :
5.000 adresses

Délai de livraison :
8 jours ouvrables

Support :
email

Numéro CNIL :
oui

Réserve :
Soumettre specimen de message
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JACQUES BRIANT

Profil de la clientèle :
Pépiniériste de père en fils depuis 3 générations, Jacques Briant est spécialiste de la V.A.D. horticole
depuis 1961 et propose, aux particuliers, la gamme la plus complète de végétaux d’extérieur. Clients
aimant leur maison et consacrant un budget important à sa décoration intérieure et extérieure. Hommes
35%, Femmes 65% âgés de 55 ans en moyenne. Panier moyen 56 €. CSP B. Milieu rural et périurbain
avec une excellente réactivité face aux mécaniques promotionnelles du Marketing Direct. 

Source :
Presse, Bus mailing, location fichiers, asiles-colis

Potentiel :
590.000 adresses 0/12 mois et 150.000 13/24 mois

Prix de location :
190 € HT le mille pour les actifs et 168 € HT le mille pour les prospects

Frais fixes :
230 € HT

Sélection :
Géographique, civilité, récence, âge par scoring, fréquence-montant d'achat, taille commune

Frais de sélection :
15 € HT le mille par critère

Location minimale :
5.000 adresses

Délai de livraison :
8 jours ouvrables

Support :
Email

Numéro CNIL :
24 508

Réserve :
Soumettre specimen de message
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LEANE LABORATOIRE

Profil de la clientèle :
Clientèle féminine à 68% dont les adresses ont été recrutées par mailing et emailing 

Source :
Mailing, emailing

Potentiel :
8.685 Femmes et 4.106 Hommes

Prix de location :
190 euros HT le mille 

Frais fixes :
190 euros HT 

Sélection :
Géographique, civilité, récence

Frais de sélection :
Néant

Location minimale :
5.000 adresses

Délai de livraison :
8 jours ouvrables

Support :
email

Numéro CNIL :
oui

Réserve :
Soumettre specimen de message
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LINVOSGES

Profil de la clientèle :
Acheteuses par correspondance de linge de maison. 95% de femmes âgées de 45 ans et plus, avec un
excellent comportement VPC et une très grande fidélité. Elles aiment le beau linge, le goût de la tradition et
sont attachées aux produits de qualité.

Source :
Mailing, site internet, annonces presse

Potentiel :
120.000 clients 0/6 mois et 80.000 7/12 mois

Prix de location :
200 € HT le mille clients et 120 € HT le mille prospects

Frais fixes :
240 € HT

Sélection :
Géographique, civilité, récence, âge, montant de commandes et produits achetés

Frais de sélection :
Néant

Location minimale :
5.000 adresses

Délai de livraison :
5 jours ouvrables

Support :
email 

Numéro CNIL :
oui

Réserve :
Soumettre specimen de message
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LISTE ROUGE

Profil de la clientèle :
Acheteurs par correspondance de chemises de très haute qualité et accessoires pour Hommes. Clientèle
masculine dont le coeur de cible est âgé de 45/50 ans. Professions libérales, Cadres Supérieurs avec un
haut pouvoir d'achat. Montant moyen de commande 669 €.

Source :
Mailing, catalogue

Potentiel :
8.469 adresses 0/12 mois

Prix de location :
300 € HT le mille

Frais fixes :
260 € HT

Sélection :
Géographique, civilité, récence

Frais de sélection :
Néant

Location minimale :
5.000 adresses

Délai de livraison :
8 jours ouvrables

Support :
Cd Rom uniquement

Numéro CNIL :
133.167

Réserve :
Soumettre specimen de message
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LOISIRS PÊCHE

Profil de la clientèle :
Vente par correspondance d'articles de pêche sportive et de loisirs. Clientèle masculine à 80%. Coeur de
cible : 44 ans et les seniors. Montant moyen d'achat 90 €. Fichier entièrement restructuré avec validation
téléphone en Mai 2007. Renseigné téléphone à 100%.

Source :
Mailings

Potentiel :
26.000 adresses

Prix de location :
160 € HT le mille

Frais fixes :
190 € HT

Sélection :
Géographique, civilité, téléphone, âge.

Frais de sélection :
Néant

Location minimale :
5.000 adresses

Délai de livraison :
5 jours ouvrables

Support :
Email 

Numéro CNIL :
Ouui

Réserve :
Soumettre specimen de message pour accord
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MAISON DU SAULE

Profil de la clientèle :
Vente par correspondance de produits pour la Santé au Naturel.
Le Livre du Vinaigre, du Miel, du Bicarbonate de Soude, etc. 
Les Remèdes Traditionnels, Soins par la Nature et les Plantes. 
Produits et appareils de bien-être et de confort pour les Seniors : Semelles, Genouillères, Ceintures pour le
dos, Aide Visuelle ou Auditive. 
Nous avons procédé à la restructuration complète du fichier "Maison du Saule" avec mise aux normes
postales, déduplication interne, scoring Age et validation téléphonique en juillet 2008

Source :
Mailing, annoces presse seniors, bus mailing, asiles colis

Potentiel :
381.986 adresses valides

Prix de location :
150 € HT le mille

Frais fixes :
230 € HT

Sélection :
Géographique, civilité

Frais de sélection :
Néant

Location minimale :
5.000 adresses

Délai de livraison :
5 jours ouvrables

Support :
Email 

Numéro CNIL :
oui

Réserve :
Soumettre specimen de message
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MILIMEL

Profil de la clientèle :
Site de Marketing Autorisé avec rémunération par une commission pour chaque e-mail envoyé, aux
internautes, par les partenaires publicitaires : BANQUES, ASSURANCES, SENIORS, JEUX-CONCOURS,
SANTE, PRESSE, VOYAGES, VPC etc. Clientèle âgée de 18 à + 65 ans à la recherche d’opportunités
financières et très sensibles aux nouvelles techniques de marketing direct. Possibilité de ciblage par
centres d’intérêts : jeu-concours, banque, assurance, santé, etc. 
51 % Hommes 50 % Femmes, 48 % de 18 à 30 ans, 34 % de 31 à 40 ans, 11 % de 41 à 50 ans, 7 % + 50
ans. Sites les plus visités : la redoute, mediatis, cofidis, fnac, France loisirs, Ebay, voyages-sncf,
cdiscount.com, priceminister, rue du commerce, alapage, lastminute.com, 3suisses, promovacances, etc.

Source :
Emailing publicitaire et site web www.milimel.com

Potentiel :
200.000 adresses postales

Prix de location :
190 € HT le mille

Frais fixes :
200 € HT

Sélection :
Géographique, civililité, récence, âge, profession, secteur d'activité

Frais de sélection :
10 € HT le mille par critère de sélection autre que géographique, civilité et récence

Location minimale :
5.000 adresses

Délai de livraison :
4 jours ouvrables

Support :
Email

Numéro CNIL :
723028

Réserve :
Soumettre specimen de message
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MV PRESTIGE

Profil de la clientèle :
Acheteurs par correspondance d'articles originaux, de nouveautés et d'objets pratiques pour la personne et
la maison, de produits pour le bureau, la voiture, les loisirs, la décoration, le jardin.Une gamme de
vêtements masculins complète l'assortiment proposé. Clientèle très fidèle à la marque, exigeante quant à la
qualité et à la nouveauté du produit.  Age : 50 ans et plus. Panier moyen 100 €.

Source :
Mailing, Annonces presse

Potentiel :
32.410 clients 0/ 24 mois et 260.110 > 24 mois

Prix de location :
295 € HT le mille

Frais fixes :
230 € HT

Sélection :
Géographique, civilité, récence

Frais de sélection :
Néant

Location minimale :
5.000 adresses

Délai de livraison :
5 jours

Support :
Email

Numéro CNIL :
793.304

Réserve :
Soumettre specimen de message
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NOUVEAUX PROPRIETAIRES DE PAVILLON

Profil de la clientèle :
Personnes ayant fait construire, surélever ou agrandir un pavillon et ayant emménagé dans cette nouvelle
habitation. Fichier nominatif et référencé en téléphone à 100%.

Source :
Administration

Potentiel :
895.936 adresses plus enrichissement de 70.000 adresses par an

Prix de location :
220 € HT le mille sans sélection et 250 € HTle mille avec sélection autre que département

Frais fixes :
160 € HT

Sélection :
Géo, année, mois, nature de la zone et des travux, surface habitable etc;

Frais de sélection :
Néant

Location minimale :
5.000 adresses

Délai de livraison :
5 jours ouvrables

Support :
Email 

Numéro CNIL :
oui

Réserve :
Soumettre specimen de message
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OBJET DU MOIS (L')

Profil de la clientèle :
Acheteurs par correspondance d'objets design proposés aux Abonnés des trois revues d'informations et
d'économie :  LE NOUVEL OBSERVATEUR, SCIENCES & AVENIR, CHALLENGES    Double
Comportement : Vépécistes et Abonnés. Montant moyen par commande : 100 €.  Clientèle cultivée dont
l'âge se situe entre 40 et 50 ans.

Source :
Commandes sur catalogues envoyés aux abonnés uniquement

Potentiel :
102.400 Clients 0/12 mois et 75.495 13/24 mois

Prix de location :
230 € HT le mille

Frais fixes :
230 € HT

Sélection :
Géographique, civilité, récence

Frais de sélection :
Néant

Location minimale :
10.000 adresses

Délai de livraison :
4 jours ouvrables

Support :
Email 

Numéro CNIL :
oui

Réserve :
Soumettre specimen de message
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OFFRE EXCLUSIVE (L') 

Profil de la clientèle :
Acheteurs par correspondance d'articles pour la santé au naturel :
* Le livre du Vinaigre, le livre de l'Ail, du Miel et des Remèdes de santé
* Compléments alimentaires 
* Produits de bien-être et de confort pour les seniors. 
Clientèle principalement féminine âgée de 50 ans et plus, avec un très bon comportement VPC.

Source :
Annonces presse, mailing, asiles colis

Potentiel :
151.316 clients 0/12 mois -159.017 clients 13/24 mois

Prix de location :
185 € HT le mille

Frais fixes :
260 € HT

Sélection :
Géographique, civilité, récence

Frais de sélection :
Néant

Location minimale :
5.000 adresses

Délai de livraison :
3 jours ouvrables

Support :
Email 

Numéro CNIL :
483.980

Réserve :
Soumettre specimen de message
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OPTIMUM AU FEMININ

Profil de la clientèle :
Femmes cadres ou épouses de cadres, âgées de 25 à 60 ans à fort pouvoir d'achat. Habitant Paris & RP,
les grandes métropoles ou leurs banlieues résidentielles.

Source :
Derniers annuaires d'Anciens de Grandes Ecoles

Potentiel :
115.000 adresses

Prix de location :
De 145 € HT à 213 € HT le mille selon quantité

Frais fixes :
Néant

Sélection :
Géographique, civilité, salaire annuel estimé, focnction, secteur d'activité, internautes

Frais de sélection :
Néant

Location minimale :
Néant

Délai de livraison :
3 jours ouvrables

Support :
e mail ou Disquette

Numéro CNIL :
725.575

Réserve :
Soumettre specimen de message
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OPTIMUM CADRES

Profil de la clientèle :
Population occupant des postes de Cadres en entreprises sans fonction de management ( Financiers,
Ingénieurs informaticiens, Ingénieurs Electroniciens, Commerciaux, Production ). Agée de 22 à 60 ans.
Masculine (65%), Féminine (35%). Habitant PARIS/RP, les grandes métropoles ou leurs banlieues
résidentielles. A fort pouvoir d'achat (segmentation possible par tranche derevenus)

Source :
Derniers annuaires d'Anciens de Grandes Ecoles. CV issue du site Internet

Potentiel :
520.000 adresses

Prix de location :
De 145 € HT à 213 € HT le mille selon quantité

Frais fixes :
Néant

Sélection :
Géo, civilité, âge, revenu, fonction, secteur d'activité, formation d'origine

Frais de sélection :
Néant

Location minimale :
Néant

Délai de livraison :
3 jours ouvrables

Support :
e mail ou Disquette

Numéro CNIL :
725.575

Réserve :
Soumettre specimen de message
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OPTIMUM DECIDEURS

Profil de la clientèle :
Population active occupant des postes de management à hauts revenus. Dirigeants d'entreprises, Cadres
supérieurs, Hauts fonctionnaires, Professions libérales. Agée de 30 à 60 ans, masculine à 80%, habitant
Paris & RP, les grandes métropoles ou leurs banlieues résidentielles. 61% de la cible a un revenu
supérieur à 76.000 €.

Source :
Derniers annuaires d'Anciens de Grandes Ecoles. CV issue du site Internet

Potentiel :
325.000 adresses

Prix de location :
De 145 € HT à 213 € HT le mille selon quantité

Frais fixes :
Néant

Sélection :
Géo, civilité, âge, revenu, fonction, secteur d'activité, formation d'origine

Frais de sélection :
Néant

Location minimale :
5.000 adresses

Délai de livraison :
8 jours ouvrables

Support :
e mail ou Disquette

Numéro CNIL :
725.575

Réserve :
Soumettre specimen de message
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OPTIMUM ELITE

Profil de la clientèle :
Personnalités des univers économiques, politiques, culturels et mondains. Population âgée de 30 à 80 ans
dont 55% + de 50 ans. Masculine à 83%, à très fort pouvoir d'achat, active  (55%) et retraitée ( 45%).

Source :
Annuaires de Clubs renommés à vocation mondaine, sportive, humanitaire

Potentiel :
435.000 adresses

Prix de location :
De 145 € HT à 213 € HT le mille selon quantité

Frais fixes :
Néant

Sélection :
Géo, civilité, âge, fonction, revenu annuel et patrimoine estimé, CSP etc.

Frais de sélection :
Néant

Location minimale :
5.000 adresses

Délai de livraison :
8 jours ouvrables

Support :
e mail ou Disquette

Numéro CNIL :
725.575

Réserve :
Soumettre specimen de message
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OPTIMUM FONCTION PUBLIQUE

Profil de la clientèle :
Population de fonctionnaires à hauts revenus, principalement issue des formations Ecole Nationale
d'Application des Cadres Territoriaux, Ecole Nationale de la Santé publique, IRA, Ecole d'administration
des affaires maritimes, ENA, ENAC, ENM, Ecole Nationale des Greffes, du Trésor Public, etc. Ces
fonctionnaires appartiennent à la catégorie A, qui regroupe les emplois de direction, de conception et
d'encadrement.

Source :
Administration

Potentiel :
48.000 adresses

Prix de location :
De 145 € HT à 213 € HT le mille selon quantité

Frais fixes :
Néant

Sélection :
Géographique, civilité, âge estimé, focnction, secteur d'activité

Frais de sélection :
Néant

Location minimale :
5.000 adresses

Délai de livraison :
8 jours ouvrables

Support :
e mail ou Disquette

Numéro CNIL :
725.575

Réserve :
Soumettre specimen de message
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OPTIMUM SENIORS

Profil de la clientèle :
Population retraitée ayant occupé des postes de Cadres, Cadres supérieurs, Dirigeants, Professions
libérales . Agée de 60 à 80 ans, essentiellement masculine ( 90%). A fort pouvoir d'achat (revenu supérieur
à 55.000 €).

Source :
Derniers annuaires d'Anciens de Grandes Ecoles

Potentiel :
87.000 adreses

Prix de location :
De 145 € HT à 213 € HT le mille selon quantité

Frais fixes :
Néant

Sélection :
Géographique, civilité, âge, niveau de revenu, formation d'origine, etc.

Frais de sélection :
Néant

Location minimale :
5.000 adresses

Délai de livraison :
5 jours ouvrables

Support :
e mail ou Disquette

Numéro CNIL :
725.575

Réserve :
Soumettre specimen de message

Page 56/73



P'TITS PRODIGES (LES)

Profil de la clientèle :
« PRODIGE’S produit et édite des séries audio à destination des enfants de 4 à 5 ans s’inspirant des
personnages du répertoire traditionnel comme « les aventures de
Pinocchio », « Arthur et Diky le dinosaure », 
« Aladin et la lampe merveilleuse » etc.
Chaque série est composée de  trente à cinquante histoires, écrites par des personnes
professionnellement proches du monde enfantin. La réalisation fait appel pour les voix à des comédiens
professionnels de talents (que l’on retrouve au générique des dessins animés préférés des enfants). Les
bruitages et illustrations musicales sont particulièrement soignés afin de solliciter l’imagination des enfants. 

Source :
Téléphone

Potentiel :
105.731 adresses postales 0/6 mois renseignées du téléphone fixe  + 69.487 mobile

Prix de location :
200 € le mille postal, 170 € le mille téléphone fixe ou mobile, 250 €  le mille couplage

Frais fixes :
230 € HT

Sélection :
Géographique, récence, civilité des parents

Frais de sélection :
Néant

Location minimale :
5.000 adresses

Délai de livraison :
8 jours ouvrables

Support :
email

Numéro CNIL :
oui

Réserve :
Soumettre specimen de message
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PAUL DEQUIDT

Profil de la clientèle :
Acheteurs par correspondance de café haut de gamme. Clientèle âgée de 60 ans en moyenne et féminine
à 72%. La majorité (75%) est propriétaire de sa maison. Très sensible aux produits de qualité destinés aux
Seniors.

Source :
Mailing, annonces presse, asiles colis

Potentiel :
250.000 actifs 0/6 mois, 105.000 7/12 mois et 93.000 actifs 13/24 mois - 128.000 Nouveaux clients  =

Prix de location :
220 € HT le mille

Frais fixes :
250 € HT

Sélection :
Géographique, civilité, récence, âge, fréquence et montant d'achat

Frais de sélection :
30 € HT le mille pour l'âge et la valeur cumulée d'achat

Location minimale :
5.000 adresses

Délai de livraison :
5 jours ouvrables

Support :
Email 

Numéro CNIL :
113.856

Réserve :
Soumettre specimen de message
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PAUL ET MARIE DECAYZAC

Profil de la clientèle :
Acheteurs par correspondance de foies gras et spécialités gourmandes.  
Age moyen : 61 ans (60% de plus de 50 ans). Clientèle féminine à 59%.
Très bon comportement VPC.

Source :
Mailing, annonces presse, asiles colis

Potentiel :
200.000 actifs 0/6 mois, 105.000 7/12 mois et 93.000 actifs 13/24 mois - 150.000 nouveaux clients =5

Prix de location :
220 € HT le mille

Frais fixes :
250 € HT

Sélection :
Géographique, civilité, récence, âge, fréquence et montant d'achat

Frais de sélection :
30 € HT le mille pour l'âge

Location minimale :
10.000 adresses

Délai de livraison :
8 jours ouvrables

Support :
Email 

Numéro CNIL :
241.179

Réserve :
Soumettre specimen de message
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PECHE & TOURISME

Profil de la clientèle :
Agence de voyages très hauts de gamme qui depuis sa création en 1981 a su fidéliser une clientèle de
passionnés toujours à la recherche des tendances actuelles en matière de voyage. Une équipe de
spécialistes amoureux des pays qu'ils souhaitent  vous faire découvrir sont à votre écoute pour réaliser le
voyage de vos rêves : Pêche et voyages personnalisés.
Particuliers de catégorie socioprofessionnelle élevée. Le panier moyen est de 3.000 € par personne.

Source :
Mailing, Emailing

Potentiel :
Pêche : 6.348 adresses postales, Tourisme Haut de Gamme : 19.894 adresses

Prix de location :
250 € HT le mille 

Frais fixes :
230 € HT

Sélection :
Géographique, civilité, récence, 

Frais de sélection :
Néant

Location minimale :
5.000 adresses

Délai de livraison :
5 jours ouvrables

Support :
email

Numéro CNIL :
oui

Réserve :
Soumettre specimen de message
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PERFORMANCE PLUS

Profil de la clientèle :
Acheteurs par correspondance de produits virilisants. Clientèle masculine de 50 ans et plus

Source :
Mailing

Potentiel :
12.000 0/12 mois 

Prix de location :
200 € HT le mille

Frais fixes :
153 € HT

Sélection :
Géographique, civilité, récence

Frais de sélection :
Néant

Location minimale :
5.000 adresses

Délai de livraison :
5 jours ouvrables

Support :
Email 

Numéro CNIL :
769 249

Réserve :
Soumettre specimen du message
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PERMIS DE CHASSE

Profil de la clientèle :
Adhérents à la Fédération de Permis de Chasse. Fichier géré par la Société Vivendi Events qui organise,
en permanence, des opérations de marketing direct en partenariat avec des Sociétés de Vente par
Correspondance et qui qualifie les adresses en y intégrant le comportement d’achat par correspondance.
Hommes pour la majorité âgés en moyenne de 40 à 60 ans qui adhèrent à la Fédération et qui effectuent
leurs achats par correspondance. Panier moyen des Hommes 85 euros et 60 euros par les Femmes.

Source :
Fédération des Permis de Chasse

Potentiel :
663.000 adresses postales et 97.518 emails opt'in

Prix de location :
220 € HT le mille / postal et 150 € HT le mille / emails

Frais fixes :
Néant

Sélection :
Géographique, civilité, récence, panier moyen

Frais de sélection :
Néant

Location minimale :
5.000 adresses

Délai de livraison :
5 jours ouvrables

Support :
Email

Numéro CNIL :
Oui

Réserve :
Soumette specimen de message
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PERSONNES AISEES

Profil de la clientèle :
Particuliers détenteurs de valeurs mobilières et immobilières. Une grande majorité déclare payer plus de
4.500 € d'impôts sur le revenu. Ils sont possesseurs de valeurs mobilières (FCP, SICAV, etc.) et
immobilières (propriétaires bailleurs, revenus fonciers, etc.), et sont cadres supérieurs, mandataires
sociaux, professions libérales, fonctionnaires. Enrichissement et validation permanente par enquête
téléphonique.

Source :
Opération de défiscalisation, vente de produits financier, enquête, etc.

Potentiel :
800.000 adresses dont 250.000 en Ile de France et 200.000 emails opt'in

Prix de location :
De 168 € HT à 595 € HT le mille selon Vente ou Location

Frais fixes :
230 € HT

Sélection :
Age, niveau d'imposition, profession, nombre et âge des enfants, etc.

Frais de sélection :
Selon critères (25 critères de sélection possibles)

Location minimale :
5.000 adresses

Délai de livraison :
8 jours ouvrables

Support :
e mail ou Disquette

Numéro CNIL :
278.389

Réserve :
Soumettre specimen de message
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PROFI PARTNER

Profil de la clientèle :
Acheteurs par correspondance d'articles originaux, de nouveautés et d'objets pratiques pour la personne et
la maison, de produits pour le bureau, la voiture, les loisirs, la décoration, le jardin.Une gamme de
vêtements masculins complète l'assortiment proposé. Clientèle très fidèle à la marque, exigeante quant à la
qualité et à la nouveauté du produit.  Age : 50 ans et plus. 75% Hommes. Panier moyen 100 €.

Source :
Mailing, location de fichiers VPC et asiles colis

Potentiel :
42.120 0/24 mois et 100.000 > 24 mois

Prix de location :
230 € HT le mille

Frais fixes :
230 € HT

Sélection :
Géographique, civilité, récence, montant et fréquence d'achat

Frais de sélection :
Néant

Location minimale :
10.000 adresses

Délai de livraison :
5 jours ouvrables

Support :
Email 

Numéro CNIL :
793.304

Réserve :
Soumettre specimen de message
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PROPRIETAIRES DE RESIDENCES SECONDAIRES

Profil de la clientèle :
Propriétaires de leur résidence principale et/ou secondaire, ayant reçu un accord de permis pour
construire, surélever ou agrandir un pavillon. Fichier nominatif et référencé en téléphone à 100%.

Source :
Administration

Potentiel :
55.000 adresses plus enrichissement de 3.000 adresses par an.

Prix de location :
220 € HT le mille sans sélection et 250 € HTle mille avec sélection autre que département

Frais fixes :
160 € HT

Sélection :
Géo, année, mois, nature de la zone et des travaux, surface hbitable etc.

Frais de sélection :
Néant

Location minimale :
5.000 adresses

Délai de livraison :
8 jours ouvrables

Support :
email 

Numéro CNIL :
OUI

Réserve :
Soumettre specimen de message
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PYRAMIDE

Profil de la clientèle :
Adresses personnelles de Dirigeants d'Entreprises : PDG, Gérants, Administrateurs. Cible homogène,
active, citadine, très aisée, sensible à une communication personnalisée et aux produits hauts de gamme.
Dominance plutôt masculine. Fichier constitué et géré en temps réel.

Source :
Annonces légales

Potentiel :
238.010 adresses

Prix de location :
De 185 € HT à 360 € HT le mille selon sélection

Frais fixes :
225 € HT

Sélection :
Géographique, civilité, statut du dirigeant, tranche de revenus, téléphone

Frais de sélection :
Néant

Location minimale :
10.000 adresses

Délai de livraison :
8 jours ouvrables

Support :
Email 

Numéro CNIL :
232.053

Réserve :
Soumettre specimen de message
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RIVE DE FRANCE

Profil de la clientèle :
Locations de bateaux d'habitation destinés à la navigation fluviale sur les canaux de France. Clientèle de
Cadres moyens et supérieurs à haut pouvoir d'achat, très sensible à tout ce qui touche à la nature.
Excellentes réactions VPC et presse masculine.

Source :
Annonces presse, mailing

Potentiel :
10.000 clients France

Prix de location :
200 € HT le mille

Frais fixes :
230 € HT

Sélection :
Géographique, récence

Frais de sélection :
Néant

Location minimale :
5.000 adresses

Délai de livraison :
5 jours ouvrables

Support :
email 

Numéro CNIL :
oui

Réserve :
Soumettre specimen de message
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SAFARI

Profil de la clientèle :
Vente de voyages " Safari " très hauts de gamme et destinés à une clientèle de passionnés. Particuliers de
catégorie socioprofessionnelle très élevée. Un voyage " safari " peut varier de 10.000 € à 70.000 € par
personne. Ils sont fortunés, PDG ou héritiers, Hommes politiques et travaillent dans le luxe, le bâtiment,
l'aéronautique, les médias ou la restauration.

Source :
Mailing, Emailing

Potentiel :
12.000 adresses France - 253 adresses Belgique - 87 adresses Suisse

Prix de location :
450 € HT le mille

Frais fixes :
230 € HT

Sélection :
Géographique, civilité, récence

Frais de sélection :
Néant

Location minimale :
3.000 adresses

Délai de livraison :
5 jours ouvrables

Support :
email

Numéro CNIL :
oui

Réserve :
Soumettre specimen de message
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SAGEMARQUES

Profil de la clientèle :
Vente par correspondance de produits nutritionnels et d'ouvrages sur la santé et la remise en forme sous
les enseignes "Institut Phyto Conseil" ou "Institut Conseils Minceur" et produits pour le bien-être (oreiller et
matelas anatomiques, appareils pour la musculation).
Clientèle âgée de 50 ans et plus, 68% féminine, panier moyen 50 € Fichier entièrement restructuré avec
validation téléphonique.

Source :
Annonces presse, mailing

Potentiel :
187.737 adresses valides 

Prix de location :
150 € HT le mille

Frais fixes :
230 € HT

Sélection :
Géographique, civilité.

Frais de sélection :
Néant

Location minimale :
5.000 adresses

Délai de livraison :
5 jours ouvrables

Support :
Email

Numéro CNIL :
368.513

Réserve :
Soumettre specimen de message
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SAPAJOO.COM

Profil de la clientèle :
Sapajoo.com est un portail de jeux du web et de bons plans. Tout les mois un tirage au sort récompense
les membres inscrits sur la totalité des tickets acquis par les participants dans le mois (tirage au sort
mensuel informatique). Clientèle âgée de 18 à 65 ans. Abonnés et passionnés par les jeux, loteries,
concours, bons plans, promo, ventes privées. 49% Hommes 51% Femmes - 57% de 
18/30 ans, 22% de 31/40 ans,11% 
de 41/ 50 ans, 10% + 50 ans.Répartition Paris RP 20 % / Province 80%

Source :
Emailing publicitaire et site web www.sapajoo.com

Potentiel :
118.225 adresses dont 80.000 0/12 mois

Prix de location :
190 € HT le mille

Frais fixes :
200 € HT 

Sélection :
Géographique, civilité, récence, âge, profession, secteur d'activité, thèmes du site

Frais de sélection :
10 € HT le mille par crit_re autre que géographique,civilité, récence

Location minimale :
5.000 adresses

Délai de livraison :
5 jours ouvrables

Support :
email

Numéro CNIL :
OUI

Réserve :
Soumettre spécimen du message
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SEDAO

Profil de la clientèle :
Acheteurs à distance de produits originaux et pratiques dans les domaines de la maison, des loisirs, de
l’automobile, du bricolage, de la beauté, du bien-être, du sport et du Jardinage.
Clients actifs recevant 10 catalogues SEDAO par an.
Age moyen 45 ans et plus.
Femmes 45 %.- Hommes 55 %
Montant moyen de commande : 55 €

Source :
Annonces et encarts-presse, mailings, asiles-colis, internet

Potentiel :
140.000 adesses 0/6 mois, 160.000 7//12 mois et 100.000 adresses 13/24 mois

Prix de location :
200 € HT le mille

Frais fixes :
230 €

Sélection :
Civilité, récence, géographique, panier moyen, autres critères nous consulter

Frais de sélection :
Néant

Location minimale :
5.000 adresses

Délai de livraison :
3 jours

Support :
email 

Numéro CNIL :
129755

Réserve :
Soumettre un specimen de message 
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THES DE LA PAGODE

Profil de la clientèle :
Acheteurs par correspondance de thés de qualité. Clientèle exigeante quant à la qualité et à l'originalité du
produit et soucieuse de son bien-être. Très bon comportement VPC. 
Femmes à 80% âgées de 50 ans et plus.  Panier moyen 64 €.

Source :
Presse, mailing, asiles colis

Potentiel :
20.000 clients

Prix de location :
200 € HT le mille

Frais fixes :
230 € HT

Sélection :
Géographique, civilité, récence

Frais de sélection :
Néant

Location minimale :
5.000 adresses

Délai de livraison :
5 jours ouvrables

Support :
Email

Numéro CNIL :
352.778

Réserve :
Soumettre specimen de message
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TRESORS DU PATRIMOINE / LIRIADE

Profil de la clientèle :
Collectionneur dans l'âme, le client Trésor du Patrimoine est âgé en moyenne de 62 ans et se passionne
pour les livres d'histoire, la philatélie, la numismatique, les médailles commémoratives et les beaux livres.
La clientèle est senior avec une CSP A/B, elle est très vépécite est masculine à 60%.

Source :
Annonces presse, mailing

Potentiel :
90.000 adresses 0/12 mois

Prix de location :
235 € HT le mille

Frais fixes :
230 € HT

Sélection :
Géographique, civilité, récence, fréquence d'achat, montant d'achat, type de produits

Frais de sélection :
Néant

Location minimale :
10.000 adresses

Délai de livraison :
8 jours ouvrables

Support :
email 

Numéro CNIL :
264.654

Réserve :
Soumettre specimen de message
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